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Vous aspirez à une carrière dynamique et axée sur les relations commerciales ? Être commercial sur AZ-
COMPANIES.COM offre une multitude d'opportunités passionnantes et enrichissantes. Plongeons dans les
missions clés que vous pouvez accomplir en tant que commercial sur notre plateforme :

Enregistrement des Offres : En tant que commercial, vous serez responsable d'enregistrer les offres de
produits ou de services de votre entreprise sur AZ-COMPANIES.COM. Cela implique de détailler les
caractéristiques, les avantages et les conditions de chaque offre pour attirer les clients potentiels.

Définition du Segment Cible : Une partie cruciale de votre rôle consiste à identifier et définir les segments
de marché cibles pour vos offres. Vous utiliserez des données et des analyses pour comprendre les besoins et
les comportements des clients potentiels, afin d'adapter vos stratégies de vente de manière efficace.

Prospection Active : Vous serez chargé de mener des actions de prospection active pour identifier de
nouveaux prospects et opportunités commerciales. Cela peut inclure la recherche de clients potentiels via des
bases de données, des réseaux sociaux ou des événements professionnels.

Gestion des Prospects : Une fois les prospects identifiés, vous utiliserez la fonctionnalité de gestion des
prospects sur AZ-COMPANIES.COM pour enregistrer les informations pertinentes, telles que les
coordonnées, les besoins spécifiques et les interactions précédentes.

Suivi des Prospects : Le suivi des prospects est une étape essentielle de votre processus de vente. Vous
utiliserez la plateforme pour enregistrer et suivre toutes les interactions avec les prospects, que ce soit par
téléphone, par e-mail ou en personne, afin de maintenir une communication continue et de développer des
relations solides.

Gestion des Newsletters : En tant que commercial, vous serez également impliqué dans la création et l'envoi
de newsletters régulières pour informer les prospects et les clients des dernières offres, des événements à
venir et des actualités de l'entreprise.



Fixation des Objectifs de Vente : Sur AZ-COMPANIES.COM, vous pourrez définir et suivre vos objectifs
de vente pour chaque offre ou produit que vous commercialisez. Cela vous permettra de mesurer vos
performances et de vous concentrer sur l'atteinte de vos objectifs commerciaux.

En résumé, être commercial sur AZ-COMPANIES.COM offre une gamme étendue de responsabilités, de la
prospection à la gestion des prospects en passant par la vente. C'est un rôle stimulant qui nécessite à la fois
des compétences en communication, en analyse et en persuasion. Prêt à relever le défi ? Rejoignez-nous sur
AZ-COMPANIES.COM et découvrez tout ce que vous pouvez accomplir en tant que commercial !
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